hacer v esfuerzo podriamos legar a
aleanzar la confianza de nuestros
proveedores v clientes”.

Pero Oscar v S4 vieron pronto
las ventajas de asociarse a un grupo
internacional como Cecauto, de en-
tre las que destacan el trato direcio
con los proveedores y la comer-
cializacién de los productos Ce-
cauto, una gama en la que se han
voleado con empefio. “Ademas, Ce-
cauto Norte cuenia con un servicio
de entrega de mercancias eficiente
¥y rdpido que nos ha sido de gran uti-
lidad, incluso en la adguisicién de
piezas cautivas de origen no dispo-
nibles en Portugal”.

Para ellos, 1a in-
corporacion al grupo
fue ficil: “Por la con-
fianza que deposita-
ron en nosolros, em-
pezando por el geren-
te Jeronimo Marti-
nez, su disponibilidad
total v Ta falta de exi-

La amistad entre Manuel Say Oscar Ferreira comenzé en 1980, Unos cuantos aflos més tarde
decidieron abrir su propla tienda de recambios en la localidad lusa de Povoa de Yarzim.

-

gencias contractuales, valores que
inicidron el camino para las buenas
relaciones tanto de amistad como co-

merciales que nos unen hoy en dia”.

PREMIO CAMILO PORTUGUES
Esta relacion tuve sus frutos en
el afic 1999, fecha en la que se les
otorgd el Premio Camilo por su tra-
bajo desempefiado, Era la pnimera
ver gue se concedia el galardén aun
recambista no espafiol, algo que los
responsables de Auto S.O.F. atin re-
cuerdan con orguflo.
En la actualidad Oscar v 54 es-
tin preparando su muodanza a unas

“Nuestra incorporacion a Cecauto
fue facil por la confianza
que depositaron en nosotros,
su disponibilidad total y la falta
de exigencias contractuales”

nuevas instalaciones
mds amplias. que
distan apenas 200
meiros de las actua-
les. Ademis, prevén
realizar un esfuerzo
financiero para am-
pliar ¢l nimero de
sus referencias en
stock v aumentar su
gamy de prodocios.
“El mercado portu-
gués del recambio
vive en un constan-
te sobresalto.

Por si no era su-
ficiente la compe-
tencia desenfrenada
entre las pequefias
tiendas de recam-
bios, ashora buena parte de los prin-
cipales importadores han abierto sus
tiendas en las dreas de venta de sus
clientes tradicionales, contribuyen-
do de esta manera a volver mas andr-
quica la yva de por s abrumadora si-
tuacidn que vive el ramo”, explican.
De hecho, sdlo en el drea de influen-
cia de Auto 5.0.F. existen un total
de siete tiendas de recambios mads,
lo gue unido a las redes marquistas
da una idea de la creciente dificul-
tad del mercado. “Trabajo. dedica-
cion y {é en el futuro son los atri-
butos con que contamos para sobre-
vivir en nuestra tarea y hacer gue
noestros clientes
crezcan, se manten-
gan fieles y sean
conscientes de que
Auto 5.0.F. busca
ser ¢l mejor cola-
borador para sus
negocios”, sefialan
los responsables del
establecimiento,
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